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City/Town Sales Subject to Sales Tax Analysis  

Category 
NAICS Category 

Sales2
 

PotenƟal  
Sales3

 

Trade Area 
Capture3

  Pull Factor3
 

Total  $544,705,326  $618,013,342  26,371  0.88 

Ag/Forestry/Fishing/HunƟng  $787,126  $297,672  79,117  2.64 

Mining/Quarrying/Oil & Gas Ext  N/D  $1,437,232  N/A  N/A 

UƟliƟes  N/D  $11,441,840  N/A  N/A 

ConstrucƟon  $10,164,218  $65,178,412  4,920  0.16 

Manufacturing  $9,759,878  $11,589,915  25,196  0.84 

Wholesale Trade  $12,355,763  $48,908,398  7,559  0.25 

Retail Trade  $374,443,233  $337,045,158  33,240  1.11 

TransportaƟon/Warehousing  $1,940,117  $770,001  75,387  2.52 

InformaƟon  N/D  $0  N/A  N/A 

Finance and Insurance  N/D  $1,158,584  N/A  N/A 

Real Estate/Rental/Leasing  $3,666,538  $15,002,437  7,312  0.24 

Prof, ScienƟfic, and Tech Svcs  $471,566  $2,200,133  6,413  0.21 

Mgt of Companies/Enterprises  N/D  $40,329  N/A  N/A 

Admin/Sup/Waste Mgt/Rem Svcs  $3,569,003  $5,388,411  19,817  0.66 

EducaƟonal Services  N/D  $1,664  N/A  N/A 

Health Care/Social Assistance  $28,070  $42,955  19,552  0.65 

Arts, Entertainment, and Rec  $574,725  $1,488,524  11,552  0.39 

AccommodaƟons/Food Svcs  $73,655,326  $67,317,122  32,737  1.09 

Other Services (except PA)  $20,416,237  $20,008,741  30,529  1.02 

Public AdministraƟon  N/D  $607,982  N/A  N/A 

Surplus/
Leakage3 

‐$73,308,016 

$489,454 

N/A 

N/A 

‐$55,014,194 

‐$1,830,037 

‐$36,552,635 

$37,398,075 

$1,170,116 

N/A 

N/A 

‐$11,335,899 

‐$1,728,567 

N/A 

‐$1,819,408 

N/A 

‐$14,885 

‐$913,799 

$6,338,204 

$407,496 

N/A 

  

PopulaƟon1 
Total  
Sales2 

Per Capita 
Income 

Trade Area 
Capture 

Total Sales 
Pull Factor 

Mississippi 2,982,581  $58,188,400,294  $44,845  2,982,581  1.00 

Greenville 29,920  $544,705,326  $47,479  26,371  0.88 

For informaƟon, please contact: 
Alan Barefield (Mississippi State University Extension Service)—662.325.7995—alan.barefield@msstate.edu 

1PopulaƟon esƟmates for 2021 were calculated by using the average growth rate from ACS and Decennial Census esƟmates for the 
years 2017 ‐ 2020. 
2Retail sales data from the Mississippi Department of Revenue. 
3See Data Key for definiƟons of specific metrics. 



Data Key 
Retail Sales data (total and by sector) were obtained from the Mississippi Department of Revenue Annual Report Fiscal Year 
2021 (July 1, 2020, through June 30, 2021). A value of “N/D” (Not Disclosed) for a parƟcular sector indicates that the data was 
not disclosed in the Department of Revenue’s Annual Report due either to no acƟvity in that sector occurring in the city/town 
or to confidenƟality concerns.  
PotenƟal Sales esƟmates the sales of goods and services that would occur if residents of the community purchased at the 
same rate as the average ciƟzen in the state (adjusted for income). 
Surplus/(Leakage) esƟmates the level of sales gained/lost from establishments outside the community. It’s calculated by sub‐
tracƟng potenƟal sales from actual sales. If this metric is posiƟve (surplus), the community is aƩracƟng purchasers from other 
communiƟes. If this metric is negaƟve (leakage), then the community is losing sales to other communiƟes. 
Trade Area Capture esƟmates the number of shoppers that the city/town serves. It is calculated by dividing the populaƟon of 
the city/town by the per capita retail sales for the state adjusted by income level of the county relaƟve to the state. If the 
Trade Area Capture is larger than the populaƟon of the city/town, then the city/town is aƩracƟng outside shoppers. If the 
Trade Area Capture is smaller than the city/town, then the city/town is losing shoppers to other geographic areas. 
The Total Retail Pull Factor is calculated as the Trade Area Capture divided by the city/town populaƟon. If the Total Retail Pull 
Factor is equal to or greater than 1.0, this suggests that the city/town is aƩracƟng customers from outside its geographic 
boundaries to spend retail dollars. If the Total Retail Pull Factor is less than 1.0, then this suggests that the city/town is losing 
shoppers to other geographic areas, thus causing a leakage of trade dollars. 
PotenƟal Retail Sales are calculated as the level of retail sales that would occur in the city/town if all residents of the city/town 
consumed retail goods and services at the same rate as the average Mississippian adjusted by relaƟve income.   
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